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• Rompre la solitude des dirigeants de PME.

• Profi ter d’une relation privilégiée avec des partenaires référencés.

• Participer à des actions commerciales d’ampleur nationale.

• Profi ter d’un site de référencement pour vous ouvrir de nouvelles  
 opportunités.

• Dialoguer entre chefs d’entreprises, en toute liberté.

• Bénéfi cier d’informations stratégiques sur la profession et ses 
évolutions.

• S’appuyer sur la notoriété et la puissance du réseau national.

• Participer à des événements marquants pour fi déliser vos plus  
 importants clients. 

OBJECTIFS 
SOFREV

Nos objectifs sont vos intérêts !



PUISSANCE DE 
RÉFÉRENCEMENT
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Véritable centrale de référencement, SOFREV négocie avec 
ses fournisseurs des prix compétitifs pour vous soutenir dans le 
développement de votre activité. Chaque année, nous revoyons 
nos accords avec les leaders de la peinture, des revêtements de 
murs et de sols, de l’isolation thermique, des systèmes décoratifs.
Toujours à la pointe de l’innovation, nous effectuons une veille 
permanente des technologies comme des tendances et sommes 
les partenaires des fabricants des produits les plus performants 
du marché.  

Un maxima pour vos prix d’achat !

Les prix que nous négocions avec chaque fournisseur sont
considérés comme les tarifs maximum applicables aux adhérents 
SOFREV, quel que soit le volume d’achat. 

Bénéfi ciez de tarifs préférentiels
grâce à notre puissance d’achat.
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SOFREV est active dans sa recherche de clients auprès de don-
neurs d’ordres proposant uniquement des marchés de gré à gré :

• Réseaux de franchise

• Grande distribution

• Chaînes hôtelières

• Maisons médicalisées…

… et de chantiers de proximité.

SOFREV vous offre son site internet pour vous référencer en tant 
que professionnel de votre région. Ainsi, nous nous positionnons, 
aussi, comme apporteur d’affaires sur des chantiers locaux à 
destination d’une clientèle de professions libérales, d’artisans, 
de PME, PMI, associations, particuliers…

POLITIQUE 
COMMERCIALE

Profi tez d’une politique commerciale 
dynamique, porteuse de projets multi-
sites d’envergure nationale…



FORMATION & 
ÉCHANGES

Accédez à des formations essentielles 
pour anticiper l’actualité de nos métiers.

Chaque année, SOFREV met en place un planning de formations 
aux nouveaux produits, systèmes, techniques proposés par ses 
fournisseurs référencés. En tant qu’adhérent, vous pouvez choisir 
celles qui vous intéressent et permettre à vos collaborateurs d’en 
bénéfi cier.

Échangez en toute liberté avec vos pairs.

À travers ses réunions, SOFREV invite ses adhérents 
à échanger sur leurs expériences, leurs connaissances 
du terrain, leurs compétences en toute transparence. 
Ainsi, de ces rencontres émergent régulièrement des 
techniques, des innovations, des savoir-faire que chacun peut 
reprendre dans son entreprise.
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COMMUNICATION 
NATIONALE

Valorisez votre entreprise à travers 
la communication nationale SOFREV.

Pour satisfaire ses enjeux stratégiques auprès des donneurs d’ordres
nationaux et les vôtres au niveau local, SOFREV met en œuvre une 
politique de communication d’image tout au long de l’année. En 
tant que leaders français, nous sommes présents dans la presse
professionnelle et sur tous les salons intéressants pour notre 
activité. De quoi vous permettre de valoriser votre image de 
professionnel !

Valorisez vos clients grâce 
à des événements forts en émotions.

En parallèle, nous développons une communication événementielle
forte. Dans ce cadre, nous vous offrons l’opportunité d’inviter
vos clients à des événements marquants, dans des conditions 
réellement exceptionnelles. 
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COMMENT 
ADHÉRER ?

Vous souhaitez devenir membre 
du réseau SOFREV ?

Appelez-nous au 
01 40 43 01 17

ou rendez-vous sur le site www.sofrev.fr et remplissez le formu-
laire que vous trouverez à la page «DEVENIR SOFRÉVIEN». 
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